
ZAVAS d.o.o. / Potreba po kadrih / Prodajni terenski komercialist / Sep 2010    
Stran 1 od 2 

 
 
 

POTREBA PO KADRIH 
 
 
Podjetje ZAVAS je največ je slovensko podjetje na področ ju celovite oskrbe z osebno 
varovalno opremo za varno delo, inženiringa višinskih varovalnih sistemov ter drugih naprednih 
storitev povezanih z varnim in urejenim delovnim okoljem. 
 
Sodelujemo z večino vodilnih svetovnih proizvajalcev priznanih blagovnih znamk, ki jih 
zastopamo na slovenskem trgu. Na svojem področju imamo vodilni tržni delež, odlične 
reference med največjimi slovenskimi podjetji in stalno ter stabilno rast prodaje. Prodajni program 
neprestano širimo z inovativnimi proizvodi in rešitvami ter nadgrajujemo obstoječe in iščemo nove 
kupce.  
 
Zaradi rasti prodaje v letu 2010, podpore novim prodajnim programom in 
aktivnega pridobivanja novih kupcev, se nam pojavljajo potrebe po terenskih 
prodajnih komercialistih na področ ju celotne Slovenije.   
 
Če menite, da predsatavlja delo v našem podjetju za vas izziv ter ustrezate našim pogojem, potem 
vas vabimo, da se nam pridružite kot:  
 

PRODAJNI TERENSKI KOMERCIALIST (M/Ž )  
 
Od novih sodelavcev ali sodelavk pričakujemo: 

• Srednje ali višješolsko izobrazbo, 
• Znanje angleškega jezika in osnovno poznavanje MS Office programov, 
• Ciljno usmerjenost, samoiniciativnost, komunikativnost in predvsem pozitivno naravnanost, 

Vozniški izpit B kategorije, 
• Najmanj dve leti delovnih izkušenj s terensko prodajo industri jskim 

podjetjem. 
 
Vaša glavna skrb bo: 

• Načrtovanje prodajnih aktivnosti, 
• Prezentiranje in terenska prodaja pravnim poslovnim subjektom, 
• Poročanje, 
• Sodelovanje v prodajnem timu, 
• Sodelovanje na sejmih in podobnih promocijskih prireditvah, 
• Izobraževanje o proizvodih, storitvah in tehnikah prodaje, 
• Delovno področ je je v regij i ,  kjer ž ivite.  V kolikor v vaš i  regij i  ne bo potreb 

po delovnem mestu, vaša pri java pa se nam bo zdela zanimiva, vas bomo 
obvesti l i .  Zaposlimo samo sodelavce za regije,  kjer je dovolj prodajnega 
potenciala in imajo obstoječ i  sodelavci možnost nadaljnega razvoja. 

• Delovni čas je ¼ pisarniško delo ali delo od doma, ¾ delo na terenu pri kupcih. 
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Vsem zainteresiranim bodočim sodelavcem ali sodelavkam nudimo: 
• Zaposlitev za nedoločen čas s poskusno dobo 6 mesecev, 
• Enomesečno uvajanje v delo in kontinuirano izobraževanje v prihodnje, 
• Prodajo konkurenčnega prodajnega asortimana, 
• Močno marketinško podporo (katalogi, spletno poslovanje, akcijske cene,...), 
• Urejen tim ter informacijsko podprte delovne procese, ki podpirajo vaše delo in vaš uspeh, 
• Primerno osnovno plačo in stimulativno nagrajevanje glede na prodajno uspešnost, 
• Službeno vozilo, prenosni računalnik, subvencioniran domači internet, mobilni telefon ter 

druge pogoje po dogovoru. 
 
Ob uspešnem delu in doseganju prodajnih ciljev lahko v prihodnosti pričakujete: 

• Rast vašega osebnega dohodka, 
• Možnost pridobitve osebnega vozila boljšega razreda in izboljšanje drugih pogojev dela, 
• Možnost napredovanja, 
• Razširjene možnosti za izobraževanje. 

 
Dodatne informacije o podjetju in o delovnem mestu: 
 
Spletna stran: http://www.zavas.com 
Video predstavitev (MOS 09): http://www.youtube.com/watch?v=7_7KY-RdNDc 
Maloprodaja: BTC Ljubljana, Hala Emporium, Kletna Etaža 
Pridružite se nam na Facebooku 
 
Kontaktna oseba za dodatne informacije o delovnem mestu 
g.Janez Hadalin, Tel: (01) 5610 420 
Prosimo, da navedete, da kličete za informacije za zaposlitev. 
 
Prosimo, da prijave pošljete na elektronski naslov jobs@zavas.com. 
  
Vaše prijave bodo obravnavane zaupno. 
Na osnovi prijave vas bomo povabili na informativni razgovor ali vam poslali obvestilo. 


